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生命保険をめぐる税務の諸問題
知っているようで、いざとなるとハテナと思うことが多い税務問題。
名義変更時の経理処理は？（ 法人→個人  個人→法人  法人→法人  個人→個人）
解約、減額、満期、死亡……etc． 一度整理してみましょう！！

土地富裕層の開拓手法
～顧客資産に合わせた提案から保険販売へ～

特別ゲスト講演
ｱｾｯﾄｺﾝｻﾙﾃｨﾝｸﾞﾈｯﾄﾜｰｸ 代表取締役 

ファイナンシャルプランナー・宅地建物取引主任者

 大城嗣博氏

＊プロフィールおよび講演内容は裏面をご覧下さい。

講師

?



特別ゲスト講演

講師プロフィールおよび講演内容

ｱｾｯﾄｺﾝｻﾙﾃｨﾝｸﾞﾈｯﾄﾜｰｸ 代表取締役 
ファイナンシャルプランナー・宅地建物取引主任者

大城嗣博 氏

略歴

略生命保険関係のセミナー・研修の実績

講演内容

不動産会社から会計事務所系ｺﾝｻﾙﾃｨﾝｸﾞ会社を経て、独立系 FP 会社ｱｾｯﾄｺﾝｻﾙﾃｨﾝｸﾞﾈｯﾄﾜｰｸを設立。

現在同社代表取締役。

主に土地富裕層に対する相続ｺﾝｻﾙﾃｨﾝｸﾞ、有効活用・不動産投資に関する CVP 分析、ﾌｧｲﾅﾝｼｬﾙﾌﾟﾗﾝﾆﾝｸﾞ等の業務を

行う傍ら、生保・証券・不動産等の各企業顧客及び各企業営業員向けに、年間約１００回程度のセミナー及び

研修講師を務める。

特に不動産を含めた資産全体を、流動性・収益性の観点 から分析するポートフォリオ分析・改善には定評がある。

机上の論理で　はなく、『実践できるコンサルティング』をモットーとしている。

ＮＰＯ法人「賃貸経営１１０番」理事

・日本生命保険・（社）生命保険修士会・（社）生命保険ﾌｧｲﾅﾝｼｬﾙｱﾄﾞﾊﾞｲｻﾞｰ協会・東京海上火災保険・朝日生命保険

・東京海上あんしん生命保険（株） ・ソニー生命　・ﾌﾟﾙﾃﾞﾝｼｬﾙ生命・第一生命 ・各生損保代理店向け・その他多数

第 1 章 土地富裕層とは？
1.  土地富裕層マーケットとは？

2.  不動産ポートフォリオ分析

3.  地富裕層向け相続設計のポイントと保険の繋がり

第 3 章 土地富裕層開拓のポイント
1. 土地富裕層マーケットとは

2. 土地富裕層の見つけ方（地図編） ～住宅地図を見れば現預金額がわかる～

3. 土地富裕層の見つけ方（現地編）　　

4. 土地富裕層グリップのステップアップ

第 2 章 土地富裕層と保険の繋がり
1.  土地富裕層と保険ニーズ

2.  契約に繋がる必須条件

3.  土地富裕層への保険販売実例

    パターン①  ここまでしてくれて有難う

    パターン②  資産売却から一時払商品

    パターン③  土地活用から平準払商品

    パターン④  遺産分割対策と生命保険の機能

    パターン⑤  物納と生命保険契約の権利

    パターン⑥  不動産管理会社のケース
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